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AKCESORIA IDEALNIE DOPASOWANE DO GRZEJNIKOW
Glowice termostatyczne — podstawowe wyposazenie kazdego grzejnika
— mocowane na zaworze termostatycznym umozliwiaja sterowanie tem-
peraturag w pomieszczeniu. Reagujac na zmiany temperatury otoczenia,
glowica reguluje doptyw cieptej wody do grzejnika i w ten sposdb zapew-
nia wiasciwa temperature, a przy tym optymalne zuzycie energii ciepinej.

Pierwszymi produktami firmy byty gtowica Classic oraz zwykte niklo-
wane zawory SFP i SFK. Dopiero po roku 2010 klienci zaczeli pytac
o zawory w wersjach ekskluzywnych przeznaczonych do drogich grzej-
nikéw dekoracyjnych. Z czasem powstato bardzo duzo réznych wersji
przytaczy oraz glowic termostatycznych. Vario Term stale rozwija ofer-
te, dostosowujac sie do producentdw grzejnikéw. A dzieki ogromne-
mu doswiadczeniu zatrudnionych projektantéw tworzy zupetnie nowe
rozwiazania, ktére bardzo czesto idealnie wpisuja sie w aktualne trendy
na rynku instalacyjnym.

Zestawy instalacyjne oferowane przez Vario Term mozna podzieli¢ na
cztery kategorie: ekonomiczne, standardowe, eleganckie i ekskluzywne.
W ostatnim czasie to wiasnie ostatnia z kategorii zdominowafa sprzedaz.

Przewaga gtowic termostatycznych Vario Term nad wiekszoscig produk-
téw konkurencji polega na tym, ze sa niezwykle precyzyjne i wytrzymate,
a przy tym produkowane w Polsce. Firma kontroluje jakos¢ materiatéw
oraz sam montaz armatury. Szczegdlng popularnoscia cieszy sie gtowica
Prestige. Jeden z jej modeli zostat nawet nominowany w konkursie Dobry
Wzér 2014. To whasnie wzornictwo sprawia, ze te produkty czesto nie
maja sobie réwnych. Od kilku lat produkuje sie dekoracyjne ekskluzywne
grzejniki w réznych wersjach kolorystycznych, wiec i producenci armatu-
ry musieli zmodyfikowac oferte, tak aby spetni¢ oczekiwania najbardziej
wymagajacych klientéw, a Vario Term w tym przoduje. Jesli pojawia sie
nowy kolor grzejnika, to warszawska firma jest juz na to gotowa i oferuje
pasujace do niego akcesoria.

W Polsce rynek grzejnikéw ekskluzywnych dopiero sie rozwija, ale sa
kraje, na przyktad Dania, w ktérych do kompletnego wyposazenia ze-
stawu przyktada sie ogromna wage. Oprécz glowicy i zawordw opako-
wanie musi zawiera¢ wszelkie elementy maskujace instalacje, oczywiscie
w tym samym kolorze co grzejnik i inne akcesoria. Dlatego Vario Term
oferuje réwniez specjalnie dopasowane akcesoria wykoriczeniowe do
swoich zawordw i glowic.

Innym flagowym produktem sa zawory Twins do montowania cen-
tralnie pod grzejnikiem. Mozna powiedzied, Zze staty sie w Polsce sy-
nonimem zawordw dwururowych przeznaczonych do grzejnikéw
dekoracyjnych pionowych — w sklepach funkcjonuje nawet okreslenie
,zawory typu Twins". Na razie sa dostepne w kilkunastu kolorach. Bar-
dzo popularne sg réwniez osiowe zawory Vision. Czesto w fazienkach
mozna spotkac grzejniki drabinkowe, w ktérych glowica wystaje pro-
stopadle, co nie jest zbyt wygodne w uzytkowaniu. Gtowica Vision Va-

rio Term chowa sie pod grzejnikiem.

DECYDUJAC SIE NA WYBOR DANEGO
PRODUKTU, WARTO SPRAWDZIC,
CZY POSIADA ON ODPOWIEDNIE
CERTYFIKATY BEZPIECZENSTWA
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Klientami Vario Term sg przede wszystkim duze sieci hurtowni instalacyj-
nych, producenci grzejnikéw oraz salony sprzedazy ekskluzywnych grzejni-
kéw dekoracyjnych, zaréwno w Polsce, jak i za granica.

Praktycznie od poczatku dziatalnosci firma eksportowata swoje produkty.
Jednak prawdziwy wzrost eksportu zaczat sie w latach 201 [-2012. Poczat-
kowo byly to jedynie glowice termostatyczne. Z czasem klienci z zagranicy
zaczeli zwracad coraz wigksza uwage na zestawy instalacyjne przeznaczone
do grzejnikdéw dekoracyjnych. ,Niezwykle nas to cieszy, poniewaz bardzo
duzy nacisk ktadziemy na propagowanie wsrdd instalatoréw estetycznego
wykariczania instalacji u klientéw — wyznaje Marcin Olech, dyrektor mar-
ketingu Vario Term. — Mysle, ze jestesmy obecnie jedynym producentem

——

Vario Term wytwarza kompletne
wyposazenie grzejnikdw z uwzglednieniem
najwyzszych standardéw jakosci. Pracujg
tam ludzie, ktérzy montowali glowice jeszcze
w latach 80., a ich wiedza i doSwiadczenie
sprawiajg, ze glowice termostatyczne tego
producenta praktycznie nie trafiajg do
reklamacgji.
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irma wywodzi sie z przedsiebiorstwa Mera-Pnefal — pierwszego
w Polsce (i jednego z pierwszych w Europie) producenta gtowic
termostatycznych — i w stu procentach opiera sie na polskim
kapitale. Pierwsze konstrukcje czujnikéw cieczowych powsta-
y w latach 80. XX w. na bazie mieszkdw sprezystych wytwarzanych dla
systemow automatyki pneumatycznej. Produkowane dzi§ pod marka Va-
rio Term glowice, zawory termostatyczne i inne elementy wyposazenia
grzejnikdw sa zgodnie z tradycja projektowane i wytwarzane z najwigksza
troska o jakos¢ i wysoki poziom techniczny. Obecnie firma zatrudnia 28
oséb. Na podstawie zwigkszajacych sie zamdwiert w ostatnich kwartafach
mozna prognozowac wzrost zatrudnienia do okoto 32 oséb w roku 201 8.

ZA POMOCA APLIKAC) ZAINSTALOWANE]
NA SMARTFONIE MOZNA OTWIERAC LUB
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| WILGOTNOSCE W POMIESZCZENIACH,
WEACZAC I WYEACZAC OGRZEWANIE
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KLIENT DETALICZNY KUPUJE GRZEJNIK

ZA KILKA TYSIECY ZtOTYCH, WKEADA
OGROMNY WYSIKEK FINANSOWY W JAK
NAJLEPSZE WYKONCZENIE WNETRZA

| KONIEC KONCOW ZE SCIANY WYSTAE. ..
PAKULA. NIBY NIC WIELKIEGO, ALE DLA
KAZDEGO PRACOWNIKA VARIO TERM TO
JAK CIOS PONIZE PASA

w Polsce oferujacym tak wiele elementdw maskujacych. Obecnie staramy
sie rozwija¢ na rynkach wschodnich oraz zwiekszyc eksport na rynku eu-
ropejskim. W ostatnich latach eksport utrzymuje sie na poziomie mniej
wiecej 30% sprzedazy”.

Akcesoria wytwarzane w firmie trafiaja do wigkszosci krajéw Europy,
a takze do Brazylii czy Mongolii.

CENA ADEKWATNA DO jAKOéCI

Vario Term reprezentuje s$rednig pétke cenowa i weale nie chce by¢ naj-
tariszy. Zdaniem Marcina Olecha, z ktérym trudno sie nie zgodzi¢, bardzo
niska cena produktéw wynika zazwyczaj ze zwyktego ,przerzucania” to-
waru, czyli czestej praktyki w wielu branzach: kupic taniej, sprzedac droze;.
A najtarisze produkty czesto nie wytrzymuja proby czasu. Ich staba jakos¢
wiaze sie z kiepskimi materiatami oraz niedopracowaniem.

Nie da sie konkurowac cenowo z firmami, ktdre zaopatruja sie w Chinach,
ale odbiorcy nie powinni zapomina¢ o tym, Ze tanie chifiskie produkty
nigdy nie beda tak dobrej jakosci, jak te, ktdre sg wytworzone z zachowa-
niem nalezytej starannosci, sprawdzone i certyfikowane. ,My sprawdzamy
kazdy produkt — zapewnia Olech. — Wszystkie elementy sa faczone w ca-
fo$¢ w naszej fabryce w Warszawie pod Scista kontrola naszych specjali-
stéw. W zwiazku z tym, ze produkujemy nasz asortyment w Polsce, mamy
wptyw na prawie kazdy element. Mozemy dowolnie dopasowac sie do
potrzeb klienta. Zdarza nam sie realizowac zamdwienia praktycznie , szyte
na miare”” dostownie z dnia na dzier. To powoduije, ze wiele firm zaopa-
trujacych sie u naszych konkurentdw w sytuacji bez wyjscia zwraca si¢ do
nas. Bardzo nas to cieszy".

NIE TYLKO ESTETYCZNE, ALE | BEZPIECZNE

,Oprécz tego, ze akcesoria grzejnikowe musza miec¢ ciekawe wzory
i umozliwia¢ precyzyjna regulacje temperatury, wazne jest tez, aby byly
bezpieczne. Dlatego decydujac sie na wybdr danego produktu, warto
sprawdzi¢, czy posiada on odpowiednie certyfikaty bezpieczeristwa i de-
klaracje zgodnosci — zaleca Marcin Olech i wyjasnia: — Jest to dla nas bar-
dzo wazny aspekt, dlatego w trosce o jakosc i bezpieczeristwo wyrobdw
uzyskalismy certyfikacje na zgodnos¢ z norma PN-EN 215. Ponadto pod-
stawowe produkty i zestawy termostatyczne zostaty przebadane w In-
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stytucie Energetyki w Radomiu oraz w Instytucie WSPLab w Stuttgarcie.
Obecnie aktualizujemy badania naszych produktéw w Instytucie Nafty
i Gazu w Krakowie. Wzory glowic termostatycznych Vario Term sa za-
rejestrowane w Urzedzie ds. Harmonizacji Rynku Wewnetrznego OHIM
jako wzory wspdlnotowe i podlegaja ochronie. Kazdy z naszych produk-
téw jest sprawdzany. Mozna powiedzie¢, ze udato nam sie wypracowac
«niesmiertelny» produkt”.

JAK OBNIZYC KOSZTY OGRZEWANIA O 30%?

,Coraz wiecej oséb zdaje sobie sprawe z tego, ze nalezy ograniczad
bezsensowne zuzycie energii — méwi Marcin Olech. — Caly czas docie-
raja do nas informacje na temat zanieczyszczenia srodowiska. Jednym
z nich jest np. coroczny problem ze smogiem, szczegdlnie w duzych
miastach. Ten temat jest bardzo nagfasniany. Warto pamietad, ze kazdy
z nas moze cos z tym zrobi¢ — zapewnia Olech i dodaje: — Jednym z kro-
kéw, jaki mozemy podjad, jest oczywiscie optymalizacja zuzycia energii.
Najprosciej to zrobi¢, majac juz gotowe wykresy. Takie wykresy daje

nam aplikacja w naszym telefonie. W naszej firmie, dzigki systemowi
VRC, udato sie obnizy¢ koszty ogrzewania o okoto 30%.

System VRC to jedno z najnowszych rozwiazan oferowanych przez Va-
rio Term. Umozliwia zdalne zarzadzanie cieptem w domu bez wzgledu
na miejsce, w ktérym aktualnie sie przebywa. Za pomoca aplikacji zain-
stalowanej na smartfonie mozna otwiera¢ lub zamykac zawory w grzej-
nikach, sterowac Zrédtem ciepta, kontrolowad temperature i wilgotnosé
w pomieszczeniach, wiaczac i wylacza ogrzewanie. W przeciwieristwie
do tradycyjnych termostatéw system VRC pozwala programowac tempe-
rature w poszczegdlnych pomieszczeniach oddzielnie. Daje to na przyktad
mozliwos¢ jej obnizenia w pomieszczeniach, ktére chwilowo nie sg wy-
korzystywane. W dodatku w kazdym z pomieszczert mozna zdefiniowad
inne wartosci temperatur. Dzieki zastosowanemu algorytmowi PID w ste-
rowaniu temperaturg mozna uzyska¢ duza doktadnos¢ ustawien.

Oprogramowanie systemu VRC optymalizuje prace grzejnikéw pod katem
maksymalnego komfortu przy minimum zuzycia energii cieplnej. Zarzadzac
cieptem mozna przez standardowa przegladarke internetowa zainstalowana
na komputerze, tablecie lub smartfonie. Instalujac zawory termostatycz-
ne z systemem VRC na grzejnikach, mozna uzyskac lepsze wykorzystanie
energii cieplnej z goracej wody doprowadzanej do grzejnika. Poza tym indy-
widualnie ustawione pory grzania i wartosci temperatur dla kazdego z po-
mieszczer wplywaja na zmniejszenie ilosci zuzywanej energii cieplnej. Dzigki
temu mozna zaoszczedzi¢ do 30% zuzywanej energii cieplnej w mieszkaniu.
Kto pamieta, zeby zakreca¢ zawory, wychodzac z domu?

,System VRC mamy w ofercie od lipca 2017. Jak dotad sprzedajemy
go przede wszystkim do firm oraz instytucji. Zainteresowanie stale sie
zwieksza, mamy bardzo duzo zapytari od klientéw zagranicznych. Wiha-
sciwie od kiedy oferujemy takie rozwiazanie, kazda rozmowa handlowa
zaczyna sie od pytan na ten temat ze strony klientdw" — podsumowuje
Marcin Olech.

SZKOLENIA DLA INSTALATOROW

Z pomystem organizowania szkoleri dla instalatoréw wyszty hurtownie
instalacyjne. ,,Uznalismy, ze jest to swietna okazja do promodji nie tylko
naszych produktdw, ale przede wszystkim naszej idei, czyli propagowania
estetycznego wykoriczenia instalacji grzejnikowej — méwi Olech. — Mysle,
ze nasi handlowcy traktuja te sprawe osobiscie. Kazdy z nas na co dzier
spotyka si¢ ze spartaczong robota. Klient detaliczny kupuje grzejnik za kil-
ka tysiecy ztotych, wkiada ogromny wysitek finansowy w jak najlepsze wy-
koriczenie wnetrza i koniec koficdw ze Sciany wystaje... pakuta. Niby nic

Mera® Termn

Produkty firmy Varioterm I

wielkiego, ale dla kazdego pracownika Vario Term to jak cios ponizej pasa.
Dlatego tak wielka wage przyktadamy do szkoler instalatordw’

CO DALE)?

,,Najbardziej dumni jestesmy z tego, ze udaje nam sie rozwijaé firme, ktéra
swoje produkty produkuje w Polsce — wyznaje Marcin Olech. — Chcemy
promowac nasz kraj na rynku miedzynarodowym jako producenta eksklu-
zywnej armatury grzejnikowej. Mamy nadzieje, ze za kilka—kilkanascie lat
w wiekszosci domdw w Polsce pojawia sie nasze gtowice i zawory termo-
statyczne — i podsumowuje: — Staramy sie wprowadza¢ po 3—4 nowe pro-
dukty rocznie. W najblizszych tygodniach wprowadzamy na rynek gtowice
RTL z wyniesionym czujnikiem (kapilara) przeznaczong do ogrzewania
podtogowego. W kolejnych kwartatach bedzie to nowa glowica o nieco
innym ksztatcie w dwdch wersjach. Niestety, jeszcze nie moge zdradzié
szczegdtdw, gdyz konkurencja nie Spi”. m

Polski Przemyst — grudzier 2017 | 37



