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lle mozna zaoszczedzic dzieki
grupowym zakupom energii?

Jak wynika z analiz Towarowej Gietdy Energii SA sredniowazone miesieczne ceny
energii (PLN/MWh) od szczytu w 2008 r. spadty juz o 40%. Jak ptaci¢ jeszcze mniej?

Jolanta Donaj

dyrektor ds. kluczowych klientéw w Energydeal pl

alezy pamigta¢, ze na ostateczng
cene sprzedazy energii elektrycz-
nej ma wptyw szereg dodatko-
wych opfat, w tym muin. akcyza
oraz koszt nabycia praw majatkowych wynika-
jacych z tzw. , kolorowych certyfikatéw". Kon-
kurencja na rynku spowodowala, ze wciaz jest

miejsce na nizsze rachunki za prad. Trzeba tylko
o taka obnizke troche powalczyc. Jak to zrobid?

METODA |

Przedsigbiorcy chcacy obnizy¢ swoje rachunki za
energie elektryczna maja w zasadzie trzy drogi
do wyboru. Pierwsza z nich to profesjonalne
doradztwo firm zewnetrznych — oszacowanie,
w ktdrych momentach roku najlepsze jest doko-
nywanie zakupdw energii na gietdzie. Ten model
powoduje znaczne obnizenie zuzycia kosztéw
energii, ale uiszcza sie duze opfaty manipulacyjne
za doradztwo specjalistow.

METODA 2

Kolejny sposéb polega na samodzielnych zakupach
energii na Gietdzie Towarowe]. Trzeba pamigta¢
tylko o jednym: przepisy prawne okreslaja, ze
takich samodzielnych zakupéw na Gietdzie To-

warowej moga dokonywac tylko przedsigbior-
stwa o rocznym zuzyciu pradu nie mniejszym niz
10 GWh. Jest to sposdb dos¢ ryzykowny ze wzgle-
du na proces decyzyjny podobny do tego, jaki
towarzyszy gietdowym zakupom na rynku akgji.
Osoby odpowiadajace za zakup energii w duzych
przedsiebiorstwach obarczone s3 dodatkowym
stresem | jeszcze wigkszg odpowiedzialnoscig
w wypadku nietrafnej analizy trendu rynkowego

METODA 3

Jeszcze inna metoda jest tworzenie konsorcjow
zakupowych. Do tej pory faczyly sie w nie firmy
znajdujace sie albo w obrebie wiasnych oddzia-
téw, albo tez na zasadach tzw. wspdinoty lokalne,
oddelegowujac jednego z cztonkdw do negocja-
i z dostawca pradu w imieniu wszystkich nale-
zacych do konsorcjum. Model ten okazat si¢ na
tyle skuteczny, ze w Polsce powstato wiele firm
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Tabela: Przykfadowa analiza oszczednosci dla duzego przedsigbiorstwa zuzywajacego rocznie okoto 21 GW energii
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wyspecjalizowanych w tworzeniu konsorcjéw zakupowych
z firm niekoniecznie powiazanych lokalizacja. Innymi stowy —
w grupie sita. Sita przetargowa w negocjacjach z dostawca
energii elektrycznej.

JAK TO DZIALA W PRAKTYCE

Jak to dziafa? Bardzo prosto. Na poczatku zbieramy grupe
firm do konsorcjum zakupowego. | tu pojawia si¢ bardzo
wazny aspekt — mniejsi odbiorcy, dzieki takiemu podejsciu,
korzystaja, jakby byli duzym nabywca energii elektrycznej.
Wszystko dzieki efektowi skali, ktéry wymusza na sprze-
dawcach pradu obnizenie cen. Korzystaja na tym wszyscy.
Mniejsi, bo zyskuja mozliwos¢ obnizki cen, o ktdrej mogli-
by wczeshiej tylko pomarzy<, i wigksi, bo otrzymuja jeszcze
wigksze upusty niz do tej pory.

PRZYKLAD

Obecnie w naszym portfolio klientéw znajduja sie firmy, kté-
rych faczna wartos¢ zakupdw energii elektrycznej wynosi
100 min zt. Tym samym kwota ta jest konkretnym argumen-
tem przetargowym w negocjacjach z dostawcami pradu i za-
pewnia naszym klientom oszczednosci nawet rzedu 25-30%.
Doskonale obrazuje to zamieszczona obok tabela.

PROCEDURA

Klient, dokonujac decyzji o przystapieniu do grupy, pod-
pisuje umowe, w ktdrej nastepuje scedowanie kwestii
zwiazanych z negocjacja cen energii na firme zewnetrzna.
W celu weryfikacji danych klienta potrzebne sa naste-
pujace informacje: NIP KRS lub wpis do ewidencji, imig
i nazwisko oraz PESEL osoby reprezentujacej przedsigbior-
ce. Do umowy dotaczana jest takze deklaracja, w ktdrej
wypetniane sg podstawowe dane dotyczace zuzycia energii
elektrycznej, tj. roczne zuzycie energii w MWh, a takze
obowiazujaca taryfa. Tego typu dane spisywane sa z ostat-
niej faktury zakupowej. Oba dokumenty mozna znalez¢ na
stronie internetowe] www.energydeal.pl. Nastepnie, po
wynegocjowaniu odpowiedniej dla klienta stawki, dopro-
wadzamy do podpisania umowy z dostawca pradu. To do-
stawca pradu sprzedaje energie elektryczna na podstawie
umowy. Oczywiscie, my przygotowujemy i dostarczamy
klientowi wszystkie niezbedne dokumenty, a cata procedu-
ra trwa okoto dwdch tygodni.

CO POWINNA ZAWIERAC DOBRA UMOWA!?
Na pytanie o tres¢ dobrej umowy w najwigkszym skrécie
mozna odpowiedzie¢ nastepujaco: tres¢ umowy powinna
zawiera¢ gwarancje wynegocjowania upustu pod sankcja
niewaznosci umowy. Tak tez dzieje sie w naszym konsorcjum
zakupowym Energy Deal. Jesli umdwiona migdzy stronami
kwota za energie elektryczna nie zostanie uzyskana, przed-
sigbiorstwo moze odstapi¢ od zawartej z nami umowy bez
zadnych konsekwencji. Dodatkowym argumentem przedsie-
biorstw, dla ktdrych liczy sie stabilnos¢, jest mozliwos¢ unik-
nigcia wahari cenowych poprzez podpisanie diuzszej, nawet
kilkunastomiesiecznej umowy. Oczywiscie, przystapienie do
konsorcjum powinno by¢ bezpfatne, a wynagrodzeniem dla
negocjatora jest czes¢ uzyskanego rabatu.

INNI JUZ KORZYSTAJA

Warto takze dodad, ze tego typu model funkcjonowania biz-
nesowego z powodzeniem sprawdzit sie na rynku polskim
takze w innych branzach, np. w branzy budowlanej i sanitar-
nej. W czasie boomu gospodarczego w latach 20022004
zaobserwowano faczenie si¢ prywatnych podmiotéw go-
spodarczych w kilka duzych konsorcjéw w celu negocjacji
lepszych cen od dostawcédw. Uzyskane w ten sposdb ceny
zakupu towardw ulegly diametralnemu obnizeniu. m
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