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DIAMENT

JEST NIEZASTAPIONY
W PROCESIE OBROBKI
SKRAWANIEM

Kazdy, kto ceni sobie w produkcji precyzje,
postawi na narzedzia zbudowane na bazie
diamentéw. Diamentowe narzedzia s3 bardzo
cenione, a co za tym idzie, do tanich nie nale-
Zza. Mimo to zapotrzebowanie na te specjali-
styczne narzedzia nie maleje i wciaz powstaja
firmy specjalizujace sie w ich produkgcji. Jedna
Z nich jest NOTA Zakiad Mechaniki Precyzyj-
nej — prywatna firma z Lublina. Od momentu
zatozenia, czyli od roku 1987, firma utrzymuje
wysoka pozycje na rynku narzedzi z materia-
tow supertwardych. O firmie rozmawiamy z jej
prezesem Stanistawem Szymczykiem.

Narzedzia z materiatéw supertwardych, czyli miedzy innymi
z diamentu, sa bardzo potrzebne niejednej firmie produk-
cyjnej. Z kolei NOTA specjalizuje sie w ich produkcji. Prosze
scharakteryzowa¢ wasza oferte.

Oferte naszej firmy mozna podzieli¢ na dwa gtéwne obszary. Pierwszym
z nich sg ciggadta diamentowe, ktére oferujemy branzom kablowe;j i dru-
towej. Drugi obszar to narzedzia z diamentu i borazonu (CBN), stuzace
branzom: lotniczej, meblowej, metalowej, motoryzacyjnej, mechaniki
precyzyjnej i grniczej. S to Sciernice, ptytki, pasty, noze, wiertta, prosz-
ki, obciagacze.

Wychodzac naprzeciw potrzebom naszych klientéw, rozszerzylismy oferte
o narzedzia, sztabki i prety z weglika spiekanego. Pozwala nam to komplek-
sowo obstugiwac firmy w zakresie narzedzi.

Dla kogo produkujecie?
Gtéwnie dla firm produkujacych druty i kable. Coraz czesciej tez dostarczamy
nasze narzedzia do ostrzalni, narzedziowni oraz firm zajmujacych sie obrébka.

Kazde narzedzie ma okreslone przeznaczenie. Czym sie
kierowac przy wyborze odpowiedniego narzedzia?

Jest bardzo duzo elementdw, ktére nalezy wzia¢ pod uwage, wybierajac
optymalne narzedzie do pracy. Wazna jest maszyna, na ktérej pracujemy,
jej predkos¢, obrabiany materiat. Przyktadowo — zupetnie innej Sciernicy
uzyjemy przy obrdbce szkia, a innej do pracy z weglikiem. Inng geometrie
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prezes Zaktadu Mechaniki Precyzyjnej NOTA

zastosujemy w ciggadle do miedzi, a inng do stali. Podanie jak najwigkszej
ilosci danych przez klienta pozwala znaczaco wydtuzy¢ zywotnosé narze-
dzia, a tym samym obnizy¢ koszty.

Produkcje firmy NOTA mozna podzieli¢ na kilka dziedzin.
Mam tutaj na mysli wykorzystywane materiaty. To zapewne
powoduje, ze koszty produkcji takich narzedzi do niskich nie
naleza.

Z pewnoscia. Trzeba jednak wzia¢ pod uwage, ze obrébka niektdrych
nowoczesnych materiatéw praktycznie nie jest mozliwa bez narzedzi dia-
mentowych. Pozwole sobie zacytowad dr hab. inz. Lucyne Jaworska: ,,Dia-
ment — dzieki swojej twardosci, wysokiej przewodnosci cieplnej, niskiemu
wspdtczynnikowi tarcia (w stosunku do wiekszosci obrabianych materia-
téw), odpornosci na Scieranie — jest niezastapiony w procesie obrdbki
skrawaniem”. Uzycie narzedzia diamentowego zamiast chocby weglikowe-
go pozwala obrabia¢ materialy o wyzszej twardosci, uzyska¢ lepsza klase
powierzchni (poréwnywalng z procesem szlifowania) oraz zmniejszy¢ czas
potrzebny na przezbrajanie maszyny. Zywotno$¢ narzedzi diamentowych
czy borazonowych jest znacznie wigksza niz tych standardowych. Efektem
tego sg oszczednosci czasu i pieniedzy, a takze wyrdb lepszy jakosciowo.

A gdy trafi sie klient na narzedzia nietypowe i niestandardo-
we, czy podotacie zamoéwieniu?

Z pewnoscig zrobimy wszystko, by pomdc klientowi. Nawet jesli sami nie
bedziemy w stanie dostarczy¢ narzedzi, postaramy sie zebrac komplet infor-
macji, gdzie i kto mdgtby takie narzedzie wyprodukowac. Do kazdego klienta
podchodzimy indywidualnie, kazdy jest dla nas wazny i wartosciowy. Wierzy-
my, ze nawet jesli w tym momencie osoba zwracajaca sie do nas z zapytaniem
nie zostanie naszym klientem, to moze stac sie nim w przysztosci. Wazne
wiec jest, by kazdy zostat obstuzony z zaangazowaniem i uwaga.

Zal6zmy, ze prowadze firme produkcyjna, ktora jest w trak-
cie poszukiwania odpowiednich narzedzi. Zdecydowalem sie,
Ze wyposaze swojq firme w narzedzia stworzone na bazie
diamentoéw. lle mnie to bedzie kosztowalo i czy w dluzszej
perspektywie moja decyzja wplynie na koszty produkcji?

Na pewno koszty poniesione na poczatku beda wyzsze, niz gdyby zdecy-
dowat sie pan na uzycie narzedzi standardowych, jednakze zuzycie i czas
pracy narzedzi diamentowych bedzie diuzszy, co pozwoli zaoszczedzic pie-
nigdze w przysztosci.

Jak wyglada proces produkcji takich narzedzi? Stosujecie
innowacyjne technologie? Jesdli tak, to jakie?

Kazdy wysoko wyspecjalizowany proces produkcyjny jest tajemnica fir-
my. Mozemy natomiast zdradzi¢, jakie technologie stosujemy w procesie
produkgji. Obrabiarki ultradzwigkowe zostaty w naszej firmie wprowa-
dzone w 1987 r, a proces laserowej obrébki materiatéw supertwardych
—w roku [992.
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Waszymi odbiorcami sa tylko firmy w Polsce czy podbijacie
tez rynki Swiatowe?

Nasza firma jest na rynku od 1987 r. Na poczatku naszymi odbiorcami
byty gtéwnie firmy polskie. Wraz z rozwojem przedsigbiorstwa zaczelismy
pozyskiwac klientéw zagranicznych —z USA, Szwecji, Austrii. Dzi$ eksport
to ponad 40% naszych przychoddw. Koncentrujemy sie na pozyskiwaniu
klientéw z Rosji, Biatorusi, Ukrainy, Niemiec, Austrii, Czech, ze Stowacji,
czyli wérdd naszych najblizszych sasiadow.

Bardzo czesto slyszy sie stwierdzenie, Zze prowadzenie
biznesu w Polsce sie nie optaca. NOTA dodatkowo ma swoja
siedzibe w wojewoddztwie lubelskim. Warto prowadzi¢ biz-
nes w naszym kraju? Dopadt was tak zwany syndrom Polski
Wschodniej?

Kazdy sam powinien odpowiedzie¢ na pytanie, czy optaca mu si¢ prowa-
dzenie biznesu. Ja podjatem te decyzje 27 lat temu i do dzi$ jej nie Zatu-
je. W firmie skupiamy sie na tym, zeby wydoby¢ wszystkie pozytywne
aspekty, ktére mozemy wykorzysta¢ w naszej dziatalnosci. Siedziba w wo-
jewddztwie lubelskim pozwala nam korzysta¢ z Programu Rozwoju Pol-
ski Wschodniej. Mozemy prowadzi¢ szerokie dziatania marketingowe
dofinansowane ze srodkéw Unii Europejskiej. Mam tu na mysli chocby
udziat w imprezach targowych, co pozwala dotrze¢ do wigkszej liczby po-
tencjalnych kontrahentdw i rozreklamowad nasza marke. Wraz z Polska
Agendja Informacji i Inwestycji Zagranicznych oraz innymi firmami z Polski
Wschodniej mielismy mozliwos¢ zaprezentowania swojej firmy w USA,
Niemczech, we Francji i w Chinach. Kazdy taki wyjazd to nawiazanie

nowych kontaktéw, zapoznanie sie z najnowszymi trendami w branzy,
mozliwos¢ wymiany doswiadczenr. Mysle, ze bez wzgledu na miejsce pro-
wadzenia dziatalnosci najwazniejsza jest wiedza, dobra oferta dostosowa-
na do klienta i pomyst na biznes.

Firma jest cztonkiem Wschodniego Klastra Obrobki Metali.
Jakie korzysci z tego plyna?

Jestesmy nie tylko cztonkami WKOM, lecz takze — od 1994 r. — Interna-
tional Wire & Machinery Association, nalezymy do Polskiej Izby Gospo-
darczej Elektrotechniki. Wierze, ze polskie firmy razem sa silniejsze niz
osobno. Dzieki cztonkostwu we Wschodnim Klastrze mozemy wymienia¢
sie doswiadczeniem z firmami, ktére uzywaja naszych narzedzi, wspdlnie
pracowac nad udoskonaleniem narzedzi i proceséw produkcyjnych.

Mnie caly czas zastanawia, jak to jest z tym diamentem.
Skad go pozyskujecie?

Syntetyczny surowiec do produkgji narzedzi diamentowych produkuje
kilkanascie firm na Swiecie. My kupujemy materiaty do naszej produkgji
w Europie, Japonii, USA i Chinach.

Prosze pochwali¢ sie waszym parkiem maszynowym.

Park maszynowy stosowany w tego typu produkgji jest bardzo spe-
cjalistyczny. Obrabiarki czgsto produkowane sa tylko w pojedynczych
egzemplarzach, do konkretnych zadari wedtug specjalnej specyfikacji za-
mawiajacego. Posiadamy obrabiarki laserowe, ultradzwigkowe obrabiarki
profilujace, ultradzwiekowe obrabiarki szlifujaco-polerujace oraz laserowe
urzadzenie kontrolno-pomiarowe. Oczywiscie, trudno bytoby nam obejs¢
sie bez klasycznych obrabiarek do metalu oraz klasycznych szlifierek na-
rzedziowych.

Sukces firmy zalezy od jej pracownikéw. Poméwmy o wasze;j
kadrze. Warto pracowa¢ w NOTA?

Jednym z najwazniejszych celdéw firmy jest dostarczenie klientowi wyso-
kiej jakosci produktdw, ustug, wiedzy i pomocy. Chcac spetnic to zatozenie,
musze dostarczac swoim pracownikom odpowiednich narzedzi. W zwigz-
ku z tym pracownicy biora udziat w szkoleniach, spotkaniach branzowych,
kursach jezykowych. Mam to szczescie, ze zbudowalismy zespdt otwar-
tych, sumiennych, kreatywnych ludzi, ktérzy z entuzjazmem podchodza
do swoich zajec.

Jakie macie plany na przysztos¢?

Mamy sporo plandw, ale ich realizacja jest uzalezniona od sytuacji eko-
nomicznej — zardwno naszej, jak i otoczenia. Z pewnoscia bedziemy
wprowadzali nowe technologie i nowe maszyny, aby przyspieszy¢ procesy
produkcyjne i wprowadzac nowe wyroby. Sukcesywne poszerzanie naszej
oferty umozliwi nam petniejsza wspdtprace z dotychczasowymi klientami
oraz wejscie na nowe obszary rynku. Pomimo kryzysu patrzymy w przy-
sztos¢ z nadzieja i optymizmem. m
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